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Editorial

Liebe Leserinnen, liebe Leser,

Sie halten die erste Sonderausgabe der KUMAlive in Händen, bei der 
sich alles um das Thema Reifen dreht. Damit wollen wir Ihnen ei-
nen Überblick über die Vielseitigkeit unserer ERP-Branchenlösung 
BSS.tire verschaffen. Mit einer ausgewogenen Mischung aus Refe-
renzberichten und Fachartikeln beleuchten wir Funktionsumfang 
und Praxisnutzen dieser Software.

Mit dieser Sonderausgabe tragen wir aber auch dem Umstand Rech-
nung, dass es nur wenige Bereiche gibt, die so viele Eigenheiten und 
Besonderheiten aufweisen wie die Reifenbranche. Deshalb ist der 
Funktionsumfang unserer ERP-Branchensoftware BSS.tire komplett 
auf die Bedürfnisse dieses Marktes abgestimmt. Und deshalb sind 
unsere Berater auch Experten mit tiefem Verständnis für die Praxis.

In diesem Sinne wünsche ich Ihnen angeregtes Lesen und viel Spaß 
mit der Sonderausgabe der KUMAlive.

Inhalt

Fachartikel	 3

Effizienter durch Webservices
BSS.tire baut Online-Funktionalitäten weiter aus

Referenz	 4

Kundenbindung mit moderner ERP-Technik
Reifen Wagner I.S. führte BSS.tire ein

Fachartikel	 6

Große Funktionsvielfalt für kleine Händler
BSS.tire in der Small Business Version

Fachartikel	 7

Webshop in Echtzeit
KUMAvision nutzt moderne Internet-Technologie

Referenz	 8

System ohne Unwucht
 
 
 
 
 
STARCO Deutschland 
wird mit BSS.tire 
effizienter

Referenz	 10

Reife(n-) Lösung
Just GmbH entschied sich für BSS.tire

Referenz	 12

Auf den point gebracht
BSS.tire und KUMAvision sind Standard bei point S

Referenz	 14

Komplettes System für komplette Räder
Grasdorf-Wennekamp stellte auf BSS.tire um

Herausgeber
KUMAvision, Zentrales Marketing 
Oberfischbach 3 · 88677 Markdorf 
Telefon: 0 75 44 / 9 66 -3 00 · Fax: 0 75 44 / 9 66 -1 01 
info@kumavision.de · www.kumavision.de
Sonderausgabe 2010, Auflage: 2.000 
Titelbild: KE-Communication / Fotolia,  
Sebastian Grecu, krishnacreations

Konzeption, Redaktion und Gestaltung
KE-COMMUNICATION 
Silberburgstraße 50 · 72764 Reutlingen 
Telefon: 0 71 21 / 16 66 -0 · Fax: 0 71 21 / 16 66-16 
www.ke-communication.de

Nachdruck nur mit ausdrücklicher Genehmigung der 
Redaktion sowie Angabe der Quelle und Belegexemplar.

Impressum

Fachartikel

Marco Heitmann
(Fachberater, KUMAvision AG)

KUMAlive Sonderausgabe 2010 KUMAlive Sonderausgabe 2010

Um die Prozesse im Reifenhandel weiter zur verein-
fachen, setzt BSS.tire konsequent auf sogenannte 
Webservices. Webservices sind Software-Tools, die 

über moderne XML-Schnittstellen kommunizieren und so 
die Vernetzung mit Partnern und Kunden extrem verein-
fachen. Damit realisiert BSS.tire nicht nur einen voll integ-
rierten Webshop, der direkt auf die Daten des ERP-Systems 
zugreift (siehe ausführlichen Artikel S. 7). Immer mehr 
Händler nutzen auch dank BSS.tire ganz komfortabel und 
ohne Zusatzaufwand Online-Vermittlungsplattformen wie 
tyre24 oder TYRE100. Die elektronische Anbindung an sol-
che Marktplätze und Einkaufsbörsen in BSS.tire vereinfacht 
Beschaffungs- und Vertriebsprozesse enorm. 

Integrierter Teilekatalog
Der in BSS.tire integrierte Teilekatalog setzt ebenso auf 
Webservices. Eingebundene Bestellsysteme für Lieferanten 
wie Stahlgruber, Trost und TecDoc ermöglichen effiziente 
Prozesse: Weder sind zusätzliche Insellösungen für die 
Beschaffung erforderlich, noch müssen Mitarbeiter auf die 
verschiedenen Kataloge geschult werden. Die manuelle Ein-
gabe von Aufträgen und Bestellungen entfällt, das vermeidet 
Fehler und spart Zeit.

Effizienter durch Webservices

Ad-hoc-EDI
Auch das von BSS.tire vollständig unterstützte Ad-hoc-
EDI-Verfahren verbessert die Servicequalität. Noch wäh-
rend des Kundengesprächs kann der Mitarbeiter die Ver-
fügbarkeit bei Herstellern in Echtzeit abfragen und den 
Bestellvorgang automatisch auslösen. „Diese effizienten 
Prozesse zeigen, wie hoch die Latte im Reifenhandel mitt-
lerweile liegt. Wer auf Dauer in diesem Markt bestehen 
will, muss auf die Unterstützung durch ein modernes 
ERP-System setzen“, so Marco Heitmann, Reifenexperte 
der KUMAvision AG.

Auch Großkunden profitieren
Neben Privatkunden profitieren insbesondere Großkunden 
von den Webservices. Sie können mit ihrer Warenwirt-
schaft direkt auf BSS.tire zugreifen und etwa Anfragen 
oder Bestellungen starten. Dank der Webservices fügen 
sich diese Prozesse vollkommen transparent in die jewei-
lige Warenwirtschaft ein. So können beispielsweise Flot-
tenhalter nicht nur Ersatzteile anfragen und bestellen, 
sondern auch Vertragsdetails und Daten zu den einzelnen 
Fahrzeugen automatisch untereinander austauschen – 
neue Kommunikationswege, die allen Beteiligten zugute 
kommen und zur Kundenbindung beitragen.

BSS.tire baut Online-Funktionalitäten weiter aus

Aktuelle Trends wie „Automatisierter  

Datenexport zu Reifenbörsen“, „Elektro­

nischer Import von Reifenbörsenauf­

trägen“, „Anbindung eines eigenen 

Webshops“ und „Einlesen von 

aktuellen Lieferanteninformati­

onen in einen persönlichen 

Marktplatz“ sind nur einige der 

Anforderungen an eine moderne 

Warenwirtschaft für den Reifen­

handel. BSS.tire erfüllt sie alle – 

dank Webservices.

Webservices in BSS.tire: 
Wettbewerbsvorteil durch 
effiziente Prozesse




