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Wenn Reifenhändler einen Webshop betreiben, ste-
hen sie vor einer großen Herausforderung: Daten 
wie Preise und Verfügbarkeit sollten immer exakt 

mit dem tatsächlichen Status in der Warenwirtschaft über-
einstimmen. Sonst besteht beispielsweise die Gefahr, Reifen 
online zu verkaufen, die im Unternehmen gar nicht mehr 
vorrätig sind. In der Umrüstsaison mit Beschaffungszeiten 
von mehreren Wochen kann ein solcher Fauxpas die Kun-
denzufriedenheit erheblich beeinträchtigen. Trotzdem sind 
Webshops heute in der Regel nicht auf demselben Stand wie 
die Warenwirtschaft. Der Grund: Die Daten in Warenwirt-
schaft und Webshop werden getrennt geführt und nur in 
regelmäßigen Abständen synchronisiert.

Eine Schnittstelle für alles
Ein probates Mittel hiergegen ist der Datentransfer zwi-
schen beiden Systemen über so genannte Webservices. Es 
handelt sich dabei um Onlineschnittstellen, die eine direkte 
Kommunikation zwischen verschiedenen Anwendungen 
erlauben. Die KUMAvision AG nutzt für ihren BSS.tire-
Webshop Webservices auf Basis von XML, einem gängigen 
Standard zur Darstellung von Daten im Internet. Durch 
diese direkte Verbindung benötigt der Webshop keine 
eigenen Datensätze. Er stellt vielmehr in Echtzeit Daten 
aus der Warenwirtschaft dar wie beispielsweise Produkt-
informationen, Preis und Verfügbarkeit. Die Vorteile dieses 

Ansatzes gehen weit über den Synchronismus hinaus. So 
erlaubt die universelle Schnittstelle, dass die Datensätze 
aus der Warenwirtschaft auch anderen Web-Anwendungen 
zur Verfügung gestellt werden. Ein weiterer Vorteil liegt in 
dem geringen Administrationsaufwand. Denn Datenpflege 
fällt einzig und allein in der Warenwirtschaft an. Manuel-
les Übertragen von Datensätzen in andere Anwendungen 
gehört mit diesem System der Vergangenheit an. Damit die 
Darstellung im Webshop in hoher Geschwindigkeit erfol-
gen kann, werden bei Anfragen nur Preis und Bestand des 
jeweiligen Artikels abgefragt. Die übrigen Artikeldaten wer-
den in regelmäßigen Abständen automatisch aktualisiert.

Reifen Müller KG profitiert
Der BSS.tire-Webshop geht auch beim Design neue Wege. 
Durch den Einsatz moderner Web-Technologien wie asp.net 
oder Ajax ist der Code der Warenwirtschaft komplett von der 
Darstellung der Internetseiten getrennt. So können Web-De-
signer ohne besondere Kenntnisse den Webshop beliebig ge-
stalten und dem Corporate Design des Unternehmens anpas-
sen. Die Gefahr, Schaden im System anzurichten, ist ausge-
schlossen. Vom BSS.tire-Webshop profitiert die Reifen Müller 
KG seit September 2009. Die neue Installation hatte einen 
durchschlagenden Erfolg: In den ersten eineinhalb Wochen 
generierte das Unternehmen über 4 000 Aufträge allein über 
den Webshop.

Der Vertrieb von Reifen und Felgen über den 

eigenen Webshop gewinnt immer mehr an 

Bedeutung. Ein häufiges Problem war bislang 

der fehlende Synchronismus zwischen den 

online angezeigten Daten und den tatsäch­

lich bestehenden in der Warenwirtschaft. Die 

KUMAvision AG hat jetzt einen Webshop für 

die Reifenhandelsbranchenlösung BSS.tire 

entwickelt, der seine Datensätze direkt aus 

dem ERP-System bezieht.

Der KUMAvision-Webshop zeigt immer die  
aktuellsten Daten aus dem ERP-System an.

Webshop  
in Echtzeit

KUMAvision nutzt  
moderne Internet- 
Technologie
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Zur REIFEN 2010 präsentierte KUMAvision erstmals die Software für den Reifenhandel - BSS.tire in 

der Small Business Version für Unternehmen mit bis zu 10 Nutzern. Damit können jetzt auch kleine­

re Betriebe den wesentlichen Funktionsumfang der leistungsstärksten Branchensoftware für Reifen­

händler auf dem Markt nutzen. Dank eines Miet- und Hostingkonzepts bleiben auch die Investitions­

kosten überschaubar.

Referenz

BSS.tire Small Business im Überblick

>	 Artikelstamm- und KB-Preis-Pflege von über 60.000 Artikeln und von über 
70 Herstellern

>	 Integrierte Matchcodesuche: Im Thekenverkauf stehen schnell alle  
passenden Produkte samt Preisen zur Verfügung

>	 Leichte Recherche von Alternativartikeln

>	 Effiziente Warenbeschaffung durch Ad-hoc-Bestellung  
nach EDI-Wheel-Standard

>	 Abwicklung von Barverkäufen über eine integrierte Kasse

>	 Abwicklung des Filial- und Streckengeschäfts

>	 Detaillierte Abbildung von VK-Kalkulationen und EK-Konditionen mit  
Bonuskontrolle

>	 Nutzung von Ad-hoc-Bestellungen bei der Reifenindustrie

>	 Direkte Anbindung an Online-Kataloge

>	 Vielseitige Marketingfunktionen durch das integrierte Marketing Cockpit

>	 Reibungslose Auslagerung der Finanzbuchhaltung: DATEV-Schnittstelle 
stellt direkten Kontakt zum Steuerberater her

Große Vielfalt  
	 für kleine Händler

Mieten statt Kaufen
Gerade kleinere Unternehmen benötigen 
heute IT-Lösungen, die Kosten senken 
und die Effizienz der Arbeitsabläufe 
erhöhen. Doch die hohe Investition 
schreckt viele Reifenhändler ab. Des-
halb hat KUMAvision eine Version von 
BSS.tire auf den Markt gebracht, die alle 
für den Reifenhandel relevanten Funk-
tionen umfasst und neben dem klassi-
schen Lizenzkauf auch über ein flexib-
les Mietmodell erworben werden kann. 
Die Abrechnung erfolgt monatlich und 
pro Nutzer. Ändert sich beispielsweise 
durch die Beschäftigung von Saison-
kräften die Zahl der Nutzer, kann diese 
monatlich angepasst werden. Der Händ-
ler schließt dabei einen flexiblen Vertrag 
ab, in dem auch der Funktionsumfang 
variabel angepasst werden kann. 

Hosting: Sicher und günstig
Auch die Hardwareseite übernimmt 
KUMAvision und bietet BSS.tire als 
komplett gehostete Lösung an. Dadurch 
umgeht der Händler die Investition in 
Hardware und Administration. Gleich-
zeitig kann er sich auf eine Ressourcen-
anpassung nach Bedarf verlassen und 
von einer extrem hohen Verfügbarkeit 
profitieren. Die Rechenzentren, in 

denen KUMAvision die gehosteten ERP-
Systeme betreibt, entsprechen höchsten, 
zertifizierten Sicherheits-Standards, 
die mit einer eigenen IT-Abteilung nur 
schwer zu erreichen sind.

Großer Funktionsumfang
Die Branchenlösung BSS.tire Small 
Business bringt bereits in der Basis-

Installation alles mit, was Reifenhänd-
ler im Arbeitsalltag als Funktionsum-
fang benötigen. Wenn der Händler die 
Basisfunktionalitäten erweitern will, 
kann er sich optionale Komponenten 
zum jeweils nächsten Monat zuschal-
ten lassen. So bleibt auch hier die Nut-
zung sehr flexibel.

BSS.tire Small Business bringt  
alles mit, was Reifenhändler  
im Arbeitsalltag benötigen.




