

















und Homecare

EIGENTUMSVERHALTNISSE

Wiedereinsatzgerite der Kassen bei Patienten oder im Haus, Eigen-
tumsgerate in Fallpauschalen, gebrauchte Gerate im Haus, Leihstel-
lungen von Lieferanten — Produkte konnen in vielen Prozessen mit
unterschiedlichen Eigentumsverhéltnissen auftreten. In KUMA-
vision:med haben Sie immer den Uberblick uber die Figentums-
verhiltnisse und Standorte der Produkte. Statistiken an Kranken-
kassen tiber deren Gerate sind auf einfache Weise abrufbar.

DAUERVERORDNUNGEN

Damit bei Dauerverordnungen eine korrekte Belieferung gewahr-
leistet ist, konnen Belieferungsintervalle hinterlegt und system-
gestiitzt benotigte Rezepte eingefordert werden. Uber Lieferplane
konnen auch kurzfristige Verdnderungen in Belieferungsintervallen
verwaltet werden. Die Tourenplanung der Fahrer erfolgt direkt in
KUMAvision:med, optional mit einer grafischen Tourenplanung
wie Microsoft MapPoint oder Map&Guide. Durch die optionale
Anbindung des Fahrdienstes iiber mobile Gerate wie z. B. PDAs
konnen aktuelle Anderungen online an lhre Fahrer weitergegeben
und Touren verandert werden.

BESUCHSBERICHTE UND WUNDDOKUMENTATION

Im Homecare-Bereich konnen Sie Besuchsberichte direkt in KUMA-
vision:med erfassen und optional den Heilungsprozess von Wunden
dokumentieren.

REZEPTERFASSUNG AN DER LADENTHEKE

Prozesse fur Sanitiatshauser und deren Filialen oder die Orthopadie-
werkstatt sind in KUMAvision:med abgebildet. Damit ist KUMA-
vision:med ideal fur den Einsatz in Ladengeschéften geeignet.

Denn die Branchenlosung bietet besonders einfache Prozesse z. B.
zur Rezepterfassung an der Ladentheke. In speziellen Werkstattauf-
tragen konnen Orthopédieartikel produziert und speziell auf den
Patienten eingestellt werden.

An der Ladentheke konnen Rezepte erfasst und taxiert, Zuzahlun-
gen und Eigenanteile berechnet und kassiert, wie auch frei verkauf-
liche Produkte verkauft werden. Versichertenkarten der

Patienten konnen eingelesen werden. Dies vereinfacht die Daten-
pflege erheblich. Produkte werden im Wareneingang mit Barcode
gelabelt und im Verkaufsprozess mit Barcodescanner erfasst. Einla-
gen und Entnahmen konnen im elektronischen Kassenbuch einge-
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Abbildung 17:
Touchscreen-fchige Kasse
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Abbildung 18: MafSblatt
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Sanitatshaus, Orthopadie-
und Orthopadieschuhtechnik

tragen und ein filial- oder kassenbezogener Tagesabschluss durch-
gefithrt werden. Gutscheine konnen verwaltet und eingelost wer-
den, Anzahlungen, Ansichtslieferungen und Riicknahmen sind
moglich.

Direkt im Kassenfenster konnen Abrufe zu laufenden Dauerversor-
gungen gebucht und korrekt zugeordnet werden.

FILIALEN UND STANDORTE

In KUMAvision:med konnen beliebig viele Filialen und Standorte
gefuhrt werden, bei Bedarf mit unterschiedlichen IK Nummern.
Zur Nachlieferung von Ware in Filialen lassen sich automatisierte
Bestellvorschliage erzeugen. Uber diese kann Ware beim Lieferanten
bestellt und an die Filiale umgelagert werden. Alternativ kann Ware
aus Zentrallagern an die Filialen geliefert werden. Die lieferanten-
seitige Disposition erfolgt in diesem Fall zentral fur das Zentral-
lager. Aus den einzelnen Filialen kann eingesehen werden, ob ein
kritischer Artikel in einer anderen Filiale oder der Zentrale vorratig
ist. Bei Bedarf kann der Artikel direkt angefordert werden.

MASSBLATTVERWALTUNG

MafSinformationen zu Patienten konnen in KUMAvision:med ge-
speichert und direkt in Maf$blattern ausgegeben werden. Durch die
enge Integration von Microsoft Dynamics NAV zu Microsoft Excel
konnen die MafSblatter frei in Excel abgebildet und mit KUMA-
vision:med genutzt werden. Die ausgefillten Maf$blatter konnen
zur Bestellung an die Lieferanten gesendet und jederzeit in der
Branchenlosung eingesehen werden.

MODE- UND SAISONARTIKEL

Den besonderen Anforderungen von Mode- und Saisonartikeln wird
in KUMAvision:med Rechnung getragen. Artikel konnen entfernt
oder deaktiviert werden, wenn sie nicht mehr gebraucht werden.

Zu einzelnen Artikeln konnen GrofSen, Farben und weitere Beson-
derheiten verwaltet werden. Im Lagerbestand liegen diese Informa-
tionen direkt auch fir Inventur oder Nachbestellung vor.



KUMAvision AG

DIE KUMAVISION - IHR ZUVERLASSIGER ERP-PARTNER:

Mit maRgeschneiderten ERP-L6sungen unterstitzt die KUMAvision
Unternehmen ausgewahlter Branchen bei der Realisierung ihrer
Ziele. Unsere Losungen bilden dabei nicht nur die wirtschaftlich
notwendigen Anforderungen ab, sondern beziehen im Besonderen
die beteiligten Menschen mit ein. Denn fur uns missen betriebs-
wirtschaftliche Losungen in erster Linie fir Menschen gemacht
sein, die damit arbeiten - gleich ob sie in der Produktion, in der
Verwaltung oder im Management tatig sind. Lésungen von Micro-
soft Business Solutions bieten dafir die ideale Plattform.

Wir erweitern diese um branchenspezifisches Expertenwissen zu
einer integrierten und komfortablen Losung, die Sie optimal im
Tagesgeschaft unterstitzt.

Der Aufbau langfristiger, erfolgreicher Kundenbeziehungen basiert
mafdgeblich auf dem Know-how unserer Mitarbeiter. Auf deren ho-
he fachliche Qualifikation und die permanente Weiterbildung legen
wir daher besonderen Wert. Und mit mehr als 200 Mitarbeitern
bieten wir die Gewahr flr eine langfristig gesicherte Unterstitzung
Ihrer Losung. Seit 1992 ist die KUMAvision Microsoft-Partner und
verfugt Uber ein auBergewdhnliches Erfahrungspotenzial bei der
Einflhrung von ERP-Projekten. Auch die mafigebliche Beteiligung
an der Produktentwicklung von Microsoft Dynamics Standardmo-
dulen hat unser Know-how stark gepragt.

Diese Faktoren in Verbindung mit unserer Fahigkeit, sowohl kleine
als auch grofRe und internationale Projekte zu managen, haben
uns heute zu einem fihrenden Partner von Microsoft Business
Solutions in Deutschland, Osterreich und der Schweiz gemacht.
Allein im Gesundheitswesen arbeiten heute bereits mehr als 6.500
Anwender mit unserer Branchenldsung KUMAvision:med
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sind
integrierte, anpassbare Business Management-Lésungen, die zur
langfristigen Sicherung lhres Erfolgs beitragen und die Sie darin
unterstutzen, schnell fundierte Unternehmensentscheidungen zu
treffen. Microsoft Dynamics folgt in Design und Funktion den
bekannten Microsoft-Standards, z. B. Microsoft Office, so dass
die Lésungen intuitiv und einfach zu bedienen sind. Aufgrund der
engen Verzahnung mit anderen Microsoft-Produkten ist ein
reibungsloses Zusammenspiel mit bereits installierten Systemen
gewahrleistet. Microsoft Dynamics unterstitzt Sie dabei, Ihre
Produktivitat und die Effizienz Ihres Unternehmens signifikant zu
erhéhen, indem Mitarbeiter, Prozesse und Technologien durch
die Automatisierung und Optimierung von Ablaufen aus z. B.
Finanzbuchhaltung, Customer-Relationship-Management und

Supply-Chain-Management zusammengefuhrt werden.

Microsoft O KUMA vision
GOLD CERTIFIED Business-Losungen fur den Mittelstand
Partner




